
















9

報告期內，本集團的製劑銷售保持強勁增長，銷售收入與去年同期比較增加
41.9%，實現銷售收入人民幣1,601.9百萬元（去年同期：人民幣1,128.7百萬元），毛
利為人民幣546.0百萬元（去年同期：人民幣451.5百萬元），增幅為20.9%。報告期
內，儘管疫情下供應和物流遭受衝擊，本集團一面方堅持保障供貨的穩定，一方
面積極開拓市場，二零二二年首六個月銷售依諾肝素鈉製劑合共逾114百萬枝；本
集團的依諾肝素鈉製劑在美國區域市場銷量增長強勁，增幅為184.9%，歐洲在內
的國際市場、中國和其他主要區域市場都實現了兩位數的銷量增長。

歐洲仍然是本集團製劑業務的主要核心市場。報告期內，本集團的歐洲依諾肝素
鈉製劑銷售取得了堅實的成績。本集團聚焦於自營五國的銷售，一方面加強各區
域市場的醫院渠道的追蹤，確保產品穩定供應並提前佈局參與競標項目，做深做
實醫院渠道的銷售及供應工作；另一方面，我們有的放矢的提升藥店銷售的協同
作用，進一步放大醫院渠道溢出的帶動效應，拉動零售渠道的銷售，提升歐洲地
區的銷售利潤水平。同時，我們積極開拓歐洲其他區域的新市場，憑藉我們卓越
的產品質素，於法國、瑞士等市場在上半年實現銷量的突破，進一步鞏固本集團
在歐洲的市場地位。

本集團美國市場銷售表現理想。自二零二一年始，本集團攜手美國戰略伙伴一起
發力，依諾肝素鈉製劑銷售保持穩步增長，於過去一年半的時間內快速得到美國
市場認可。報告期內，本集團美國的銷售辦事處投入服務，我們積極建設專業銷
售隊伍，加強渠道建搭建以為日後的自營銷售做好準備。

在非歐美海外市場方面，憑藉過去兩年的持續建設，報告期內，本集團非歐美海
外市場的銷售增長理想。我們積極推進國際化進程、提升產品的市場佔有率以及
國際化藥品註冊申報能力，從而增強在國際市場的銷售能力，努力提升在新引進
地區的市場份額；同時，我們積極、有序地加強核心市場的培養及建設，不斷優
化非歐美海外市場佈局，以保障海外銷售發展質量和抗風險能力得到持續提升。
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Oregovomab

Oregovomab是一種鼠源單克隆抗體，為抗CA125免疫療法候選藥物，由參股子公
司OncoQuest Inc.（「OncoQuest」）研發。該藥物已完成一項II期臨床試驗，作為聯
合標準化療的療法，治療晚期原發性卵巢癌患者。II期臨床試驗結果已顯示 

Oregovomab聯合標準化療在晚期原發性卵巢癌患者的安全性與療效符合成藥性預
期。II期臨床結果顯示，聯合化療組的中位無進展生存期(PFS)顯著延長，達到 

41.8個月，而純化療組的中位PFS為12.2個月，HR為0.46 (95% Cl: 0.28, 0.77)。總生
存期(OS)亦有明顯改善，HR為0.35 (95% Cl: 0.16, 0.76)。Oregovomab已獲得美國
食品藥品監督管理局（「FDA」）與歐洲藥品管理局（「EMA」）授予的孤兒藥資格。

本集團旗下Oregovomab的III期臨床試驗已經於二零二零年在美國完成首例患者給
藥。這項全球關鍵性試驗預計將招募來自17個國家140個臨床站點的602名患者。
截止二零二二年六月三十日，全球共啟動130個臨床中心，入組已經超過了330例
受試者。OncoQuest在根據CDE的要求補充相關的非臨床檢測，將盡快向CDE遞交
中國加入MRCT的IND申請。

RVX-208 (Apabetalone)

RVX-208是溴結構域和超末端結構(BET)蛋白選擇性抑製劑，選擇性抑制第二溴結
構域，由參股子公司RVX（於多倫多證券交易所（股份代號：RVX）上市的公眾公司）
研發的首創小分子藥物。RVX-208已完成III期臨床試驗（BETonMACE)，聯合標準
護理，可以降低II型糖尿病伴高危心血管疾病、急性冠狀動脈綜合徵及低高密度
脂蛋白(HDL)患者的主要不良心血管事件發生率，於二零二零年二月獲得 FDA突
破性療法認定，並於二零二零年六月獲F D A批准關鍵性 I I I期臨床方案。
Apabetalone是同類藥物中首個獲得FDA突破性療法認證（用於一種主要心血管適
應症），未來海普瑞將進一步加快藥物開發計劃，包括已規劃臨床試驗，及加快
實施開發戰略的實施。
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製劑業務方面，本集團會繼續保持在歐洲各區域市場的領先地位。我們將審慎調
整投標策略，保障本集團在歐洲市場的利潤水平。此外，我們將針對當地市場特
點深化經營和管理模式，優化醫院銷售及零售佈局，進一步拉動零售市場的銷售，
深耕歐洲市場及提高市場份額。同時，中國製劑市場空間廣闊，且行業無序競爭
現狀將在政府新政策下逐步改善，本集團會積極響應政府的集採工作，讓中國患
者在國內也能用上高質藥物，快速提升國內市場的銷售。另外，憑藉上下游優勢，
我們會精準判斷及評估海外各市場的需求及規模，向有效益的地區傾斜資源，促
進本集團海外業務的進一步快速發展。

API業務方面，本集團將會繼續強化資源統籌能力，一方面支持製劑業務的快速
發展，另一方面高效地滿足客戶需求，並持續發揮全產業鏈一體化的協同優勢。
在全球生產鏈支持下，我們會進一步加強產品技術、產業鏈、海外業務的聯動，
借助完善的全球網絡和渠道，快速推動高品質產品在全球市場的滲透。同時，我
們會堅持高質量的生產規格及標準，通過產品質量及定價方面帶來競爭優勢，鞏
固本固集團在API市場的主導地位。另外，我們將繼續積極推進依諾API業務作為
重點業務的發展，進一步推動相關業務成為本集團新的增長動力。

CDMO業務方面，本集團將會強化技術領先優勢，借助自身技術實力和獨有市場
優勢為賽灣生物帶來廣闊的成長空間和良好的發展機遇。本集團將會努力保持哺
乳動物細胞培養及微生物發酵技術領先優勢，進一步提升集團CDMO項目的交付
準時率和成功率兩個關鍵指標，加快兩翼業務規模發展，有力促進賽灣生物整體
收入規模和效益水平的提升。此外，我們將積極推進賽灣生物的研發和產能擴充
計劃，為未來CDMO業務排提供額外的生產能力，為賽灣生物的長期增長注入力量。

創新藥方面，本集團將繼續堅持理性投入、有效配置、前瞻規劃、精細管理的創
新藥品研發資源配置原則，推進創新藥臨床開發進程，爭取取得實質性進展，實
現各方互利共贏。
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銷售產品生產及銷售的收入增加人民幣531.2百萬元至人民幣3,268.9百萬元，佔報
告期內總收入87.0%，相比二零二一年同期則為人民幣2,737.6百萬元，佔本集團收
入88.0%。銷售產品生產及銷售的收入錄得增加，主要由於報告期內藥物製劑的
銷售收入同比增長所致。藥物製劑的銷售在作為全球龍頭市場的歐洲市場逐步恢
復，加上美國及非歐美市場拓展理想，導致製劑業務銷售收入同比增長41.9%。
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截至2021年6月30日止六個月（未經審計）

分部 藥物製劑 API CDMO 其他 合計
人民幣千元 人民幣千元 人民幣千元 人民幣千元 人民幣千元

分部收入：
銷售予外部客戶 1,128,746 1,534,467 355,406 92,545 3,111,164

分部間銷售 945,006 1,387,257 951 96,370 2,429,584

2,073,752 2,921,724 356,357 188,915 5,540,748

調整：
抵銷分部間銷售 (2,429,584)

客戶合同收入 3,111,164

分部業績： 296,214 430,466 92,357 32,439 851,476

調整：
抵銷分部間業績 125,431

其他收入及收益 5,990

銷售及分銷開支 (195,059)

行政開支 (259,307)

金融資產減值虧損 (10,640)

其他開支 (4,189)

融資成本 (108,369)

應佔聯營公司溢利及虧損 9,485

本集團稅前利潤 414,818
































